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　株主の皆様におかれましては、平素より格別のご芳情を賜り厚くお礼申しあげます。
　当社グループは、上記経営理念のもと、2025年3月期～2027年3月期中期経営取組施策である「収益性の拡大（売上高の拡大、
経常利益率の改善）」、「資本効率の向上（ROE（自己資本利益率）の改善）」、「株主還元の充実（配当性向・DOE（自己資本配当率）
の向上）」の達成に向け、2025年3月期は以下の課題と対策に取り組んでまいりました。
「収益性の拡大」
　お客様の声を反映した『品揃え』の改善、お客様の毎日の生活を支援できる『低価格（エブリディロープライス）』の実現と、
EC事業（ネットモール）とのグループシナジーでネットモールとリアル店舗の販路拡大等に全社で取り組んでまいりました。売場
では「品切れ」の撲滅と「値引き・廃棄ロス」の削減に引き続き取り組んでおり、商品鮮度管理の徹底により「値引き・廃棄ロス
率」は前期比で約9％改善いたしました。
「人材投資・働き方改革」
　前連結会計年度の初任給の大幅アップや正社員で6.9％、パート社員で6.8％の賃上げに引き続き、継続的な「賃金」の改善が図
れるように「生産性の改善」に全社で取り組んでまいりました。
「CSR活動」
　環境問題への取り組みとしましては、「太陽光パネル」を当連結会計年度に3店舗設置し、これにより太陽光パネルの設置店舗数
は全11店舗となりました。当社グループは引き続き再生可能エネルギーの活用等によりSDGsへの貢献に注力してまいります。　

　また、社会貢献活動の一環としましては、岩手県大船渡市林野火災に被災された方々の救援および被災地域の復旧に役立てていただくため、大船渡市へ災害義援金として
500万円を寄付いたしました。
　来期におきましても、当社グループは、お客様に喜ばれる「品揃え」・「品質」・「価格」・「売り方」・「サービス」・「生産性」の磨き上げでお客様支持率地域一番店になること
を目指して、営業利益の最大化に取り組んでまいります。そのために、
①「EDLP（エブリディロープライス＝安心安価）」の安さと仕入調達コストの改善による荒利率の改善
②「PB（プライベート・ブランド）商品・重点販売商品」の販売力の強化
③「品切れ（欠品・品薄）」撲滅とフェイスアップ・ボリューム陳列
④「品揃え」の徹底強化と「不要在庫」の削減
⑤「集中作業」の徹底とIT活用による生産性の改善
を重点実施テーマとし、経営基盤の強化と企業価値の向上を図ってまいります。
　EC事業におきましては、株式会社ユージュアルとの「売れ筋」商品の共同開拓・共同仕入・共同販売によりグループシナジーを高め、事業拡大を推進してまいります。
　私共は、お客様に喜ばれ、お客様の「毎日の生活に“なくてはならないお店”」となり、経営資源（人・物・金）を強化しつつ、企業価値を高めていく所存であります。
　株主の皆様におかれましては、引き続き一層のご支援、ご鞭撻を賜りますようよろしくお願い申しあげます。

2025年6月

代表取締役社長

早川 紀行

トップメッセージ Top Message

経営理念
お客様の「毎日の生活」を、より豊かに、楽しく、健康で、快適にする、
「より良い商品」を、「安心の価格（価値価格の安さ）」と「温かいサービス」
でご提供し、社会に貢献する、「働き易い、高収益企業」になる！

店舗情報（2025年6月27日現在） Shop Information

静岡県 82店舗
16店舗
36店舗
10店舗
7店舗
4店舗
2店舗
7店舗

店舗総数109店舗
21店舗
53店舗
10店舗
7店舗
4店舗
3店舗
11店舗

山梨県 8店舗
8店舗

埼玉県 8店舗
7店舗
1店舗

神奈川県 11店舗
5店舗
2店舗
1店舗
3店舗
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1,187

第71期

売上高
（単位：百万円）

純資産
（単位：百万円）

来店客数（全店ベース）
（単位：千人）

1人当たりの買上点数（全店ベース）
（単位：点）

経常利益
（単位：百万円）

親会社株主に帰属する当期純利益
（単位：百万円）

第71期

70,938

第71期

1,812

第72期

76,711

第72期

2,396 1,454

第72期第73期

88,820

第73期

2,366 1,497

第73期第74期
（予想）

93,800

第74期
（予想）

2,420 1,520

第74期
（予想）

第71期

17,780

第72期

19,369

第73期

20,795

第74期
（予想）

22,040

第70期

32,127

第71期

32,247

第72期

33,353

第73期

34,361

第70期

10.45

第71期

10.35

第72期

10.32

第73期

10.35

2025年3月期～2027年3月期　中期経営取組施策　

サステナビリティ経営

人材投資拡充……社員の働きがい向上、人材採用戦略・教育体制の整備
寄付・支援活動…寄付支援の継続と災害時の地域住民への支援体制整備
食品ロス…………売上高当たり食品廃棄率20％削減
CO2排出量…………店舗売場面積当たりCO2排出量10％削減

2025年3月期
実績

売上高　888億円
経常利益率　2.7％

ROE（自己資本利益率）
7.5％

年間配当金  25.0円
配当性向 16.7％　DOE 1.2％

2025年3月期
～

2027年3月期
取組施策

収益性の拡大 資本効率の向上 株主還元の充実

売上高の拡大（1,000億円）
経常利益率の改善

ROE（自己資本利益率）
の上昇対策

配当性向・DOE
（自己資本配当率）の向上

財務ハイライト
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第73期中間報告書　株主の皆様へのアンケート結果
調査期間：2024年12月1日 ～2025年1月31日　回答数135件

◦ 新しい取り組み、事業を着実に進めていることを知ることができてよかったです。

◦ ライバルも多いと思います。地域の声を大事に考えてくれているのがわかる店舗にしてほしい。

◦ LINEミニアプリ使用しています。株主優待がLINEミニアプリで自動で使えると便利だと思います。

◦ 安定経営と株主還元をよろしくお願いします。

● 当社のIR活動の充実を希望することは何ですか？（複数選択可）

株主還元施策

ホームページでの情報提供

中期経営計画・成長戦略についての説明

株主懇談会の実施

会社説明会の実施

決算説明資料の充実

資本コストや株価施策

販売商品に関する情報

ESG・SDGsなどの取組み

その他

0 20 40 60 80 100

株主優待
配当利回り

株価の割安感
収益性
安定性

成長性・将来性
知名度・ブランド力

事業内容
ESG・SDGsなどの取組み

証券会社の勧め
知人の勧め
その他

0 4020 60 80 100

● 当社に投資する決め手となったポイントは何ですか？（複数選択可）

● 今後、株主通信への記載を希望または充実してほしい情報は何ですか？（複数選択可）

事業内容や特徴

業績に関する説明

業績見通しについての説明

株主還元の情報

中期経営計画等・成長戦略についての説明

製品・サービスに関する情報

ESG・SDGsなどの取組み

トピックス

株主アンケート結果

その他

0 20 40 60 80

安定配当
配当利回り
配当性向

資本コストや株価施策
事業の成長性
財務の健全性
経営戦略
経営実績

経営の透明性
IR情報の充実度

ESG・SDGsなどの取組み
その他

0 20 40 60 80

● あなたが株式を保有するうえで重要な項目は何ですか？

株主様からの
お声一覧



※表示の金額は参考価格です。時期により価格は異なる場合があります。
※商品の改廃や在庫状況により取り扱いの無い商品がございます。

 楽天市場でユージュアルグループが運営する
 【ライフスタイル＆生活雑貨のMoFu】にてネット販売しています
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おすすめ商品のご紹介

バルサミコディモデナ
15年熟成 250ml

萬古焼 菊花ごはん土鍋
２合炊き 福光屋 VATEN バテン

100mL 10本入

アサヒ ストレッチングボード
Ver.2

¥3,530税
込

¥8,980

萬古焼の炊飯土鍋です。土鍋で炊いたご飯は本当に美味しい！熱を蓄
えて冷めにくいのも特徴。もちろん炊飯以外の調理にもご使用頂けます。

イタリア国内シェア1位を獲得。高品質なブドウを15年間オーク樽で熟
成させました。三ツ星シェフからも高い支持を受け、『モデナの奇跡』と
称されるバルサミコ酢です。

酒蔵の米醗酵技術を応用してつくられた天然成分100％のエナジードリンク。
米と米麹のみ、香料、着色料、保存料は不使用。ノンカフェイン。
毎日の暮らしや運動のサポートします。

「ついで」に乗るだけ！簡単ストレッチができるアサヒのストレッチン
グボード。自宅で手軽に柔軟運動ができます。

https://item.rakuten.co.jp/cheeky/u503990/ ¥3,935税
込

https://item.rakuten.co.jp/cheeky/u517067/

https://item.rakuten.co.jp/cheeky/u505589/ https://item.rakuten.co.jp/cheeky/u500359/
税
込¥3,780税

込
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トピックス Topics

エスポット店内にダイソーが続々オープン！
　2025年2月13日にエスポット富士松岡店、3月20日にエス
ポット湯河原店、4月24日にエスポット藤枝店の店内にダイ
ソーがオープンいたしました。
　200坪程の売場に生活必需品から季節の商品やアイデアグッ
ズまで、2万5千点以上の幅広い商品を取り扱っております。
　エスポットの商品とダイソーの商品が同じレジで一緒に会
計ができ、マキヤポイントも加算されるということで、開店以
来ご来店のお客様に大変ご好評を頂いております。
　お近くにお越しの際はぜひお立ち寄りください。

　静岡県富士市日乃出町で長年ご愛顧いただいておりま
したハードオフ富士店が2025年3月16日に閉店し、4月
29日に同市米之宮町のエスポット富士店の隣に、衣料品
や家具を扱うオフハウスを併設して、ハードオフ富士中
央店として移転オープンいたしました。
　マキヤグループではリユース事業を強化することで地
球環境に貢献してまいります。

　2025年4月24日に山梨県笛吹市へ市内初出店となる
業務スーパー石和井戸店をオープンいたしました。
　他社にはない様々な国内工場オリジナル商品から『世
界の本物』が味わえる直輸入食材まで、毎日がお買い得
をコンセプトに、「プロの品質とプロの価格」「食の安全」
をご提供します。
　ご来店のお客様に喜んでいただける接客・売場づくり
にスタッフ一同取り組んでまいります。
　お近くにお越しの際はぜひお立ち寄りください。

ハードオフ富士店がハードオフ・オフハウス 
富士中央店として移転オープン！

業務スーパー石和井戸店がオープン！

静岡県富士市松岡1210-2
TEL:0545-60-3000
営業時間:9:30～20:30

静岡県富士市米之宮町258番地
ハードオフTEL:0545-67-2633　オフハウスTEL:0545-67-2733

営業時間:10:00～20:00

山梨県笛吹市石和町井戸78番地1
TEL:055-269-6401
営業時間:9:30～19:30 

ハードオフ富士中央店　オフハウス富士中央店 業務スーパー石和井戸店

エスポット富士松岡店
神奈川県足柄下郡湯河原町吉浜1576-47
TEL:0465-60-3211
営業時間:9:30～20:30

エスポット湯河原店
静岡県藤枝市内瀬戸1-2
TEL:054-646-7700
営業時間:9:30～20:30

エスポット藤枝店
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発行済株式の総数 9,993,407株（自己株式546,793株を除く）
株 主 数 4,377名（前期末比217名増）
大 株 主 の 状 況

株主名 持株数 持株比率
株式会社 マキリ 4,343千株 43.5％
マキヤ取引先持株会 732千株 7.3％
公益財団法人 マキヤ奨学会 700千株 7.0％
株式会社 静岡銀行 495千株 5.0％
スルガ銀行 株式会社 489千株 4.9％
矢部 伸泰 128千株 1.3％
明治安田生命保険 相互会社 114千株 1.1％
今 年明 112千株 1.1％
万葉倶楽部 株式会社 103千株 1.0％
矢部 利久 84千株 0.9％
（注）‌�自己株式については、上記大株主から除いております。また、持株比率は

自己株式を控除して計算しております。

 会社の概要（2025年3月31日現在）

 株式の状況（2025年3月31日現在）

社 名 株式会社 マキヤ
本 店 所 在 地 静岡県沼津市三枚橋字竹の岬709番地の1
設 立 1953年8月13日
資 本 金 11億9,831万円

グループ従業員数 社員　495名
パートタイマー等　1,582名（8時間換算人数）

主要な事業内容 当社グループは、生鮮食品・加工食品・生活雑
貨・家電製品・DIY・ペット・レジャー用品など
バラエティーに富んだ商品を販売する総合ディ
スカウント店と、食品スーパー、業務用食料品
販売店、リユースショップ、インテリアショップ、
100円（300円）均一ショップ、さらにはEC事
業を展開しております。

 役　員（2025年6月27日現在）
代表取締役会長 川原﨑　康　雄

代表取締役社長 早 川 紀 行

専務取締役 竹 島 　 剛

取 締 役 篠 原 忠 夫

取 締 役 佐 藤 　 学

取 締 役 鈴 木 慎 司

社外取締役 阪 口 裕 司

社外取締役 戸野谷　　　宏
社 外 取 締 役
（監査等委員）向 　 眞 生
社 外 取 締 役
（監査等委員）竹 川 英 辰
社 外 取 締 役
（監査等委員）志　方　和歌子

会社情報／株式の状況 Corporate Profile／Stock Information

 役員のスキルマトリックス

役　職 管　掌 氏　名

スキル・経験

企
業
経
営

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
・
営
業

商
品
開
発

財
務
・
会
計

Ｉ
Ｔ
・
デ
ジ
タ
ル

労
務
管
理
・
人
材
開
発

法
務
・
ガ
バ
ナ
ン
ス

Ｅ
Ｓ
Ｇ
・
サ
ス
テ
ナ
ビ
リ
テ
ィ

代表取締役会長 川原﨑 康雄 ● ● ● ● ● ●

代表取締役社長 営業本部 早川　 紀行 ● ● ●

専務取締役 管理本部 竹島　 　剛 ● ● ● ●

取締役 企画開発部 篠原　 忠夫 ●

取締役 ⼈事部・総務部 佐藤　 　学 ●

取締役 FD商品統括部 鈴木　 慎司 ● ●

社外取締役 阪口　 裕司 ● ● ●

社外取締役 戸野谷 　宏 ● ● ● ●

社外取締役
（監査等委員） 向　　 眞生 ● ● ●

社外取締役
（監査等委員） 竹川　 英辰 ●

社外取締役
（監査等委員） 志方 和歌子 ● ●

（注）‌�上記は、各人の有する全ての専門性や経験を示すものでありません。



事業年度 毎年4月1日から翌年3月31日まで
定時株主総会 毎年6月
単元株式数 100株
基準日
　定時株主総会・
　期末配当

毎年3月31日

　中間配当 毎年9月30日
その他必要ある場合には、あらかじめ公告いたします。

公告の方法

当会社の公告は、電子公告といたします。ただし、
事故その他やむを得ない事由によって電子公告によ
る公告をすることができない場合は、日本経済新聞
に掲載する方法により行います。
<当社の公告掲載URL>
https://www.makiya-group.co.jp/ir/index.html

貸借対照表及び
損益計算書掲載の
ホームページアドレス

https://www.makiya-group.co.jp

株主名簿管理人 東京都千代田区丸の内一丁目4番1号
三井住友信託銀行株式会社

特別口座の
口座管理機関

東京都千代田区丸の内一丁目4番1号
三井住友信託銀行株式会社

郵便物送付先
（電話照会先）

〒168-0063　
東京都杉並区和泉二丁目8番4号
三井住友信託銀行株式会社　証券代行部
電話　0120-782-031（フリーダイヤル）
取次事務は、三井住友信託銀行株式会社の本店及び
全国各支店で行っております。

株主優待制度の
ご案内

静岡県・山梨県の『業務スーパー店舗』でもご利用いただけます。

1株当たりの期末配当金
12円50銭
（年間25円）

①対象となる方
　毎年、9月末日及び3月末日の株主名
簿記載の株主様に、それぞれ12月と6
月の年2回お買い物割引券を発券（ご郵
送）いたします。
②発券時期（予定）
　毎年9月末日基準→毎年12月上旬頃
　毎年3月末日基準→毎年6月上旬頃
③有効期限
　9月末日基準→翌年6月末日
　3月末日基準→12月末日

④ご利用対象店鋪
　エスポット・ポテト・マミー及び
　静岡県、山梨県の業務スーパー全店
⑤ご利用条件
　お買い上げ税込1,000円（一部除外
品を除く）毎に1枚をレジご精算時にご
利用いただけます。
⑥近隣に当社グループ店舗がない場合
はカタログギフト等と交換することも
可能です。当社ホームページの「株主
優待に関するお問い合わせ」よりご相
談ください。
（https://www.makiya-group.co.jp/ir/）

⑦発券枚数
株数 発券枚数
   100～   499株 100円券×  12枚
   500～   999株 100円券×  60枚
1,000～1,999株 100円券×120枚
2,000～2,999株 100円券×180枚
3,000～3,999株 100円券×240枚
4,000株以上 100円券×300枚

　株主優待制度は株主様の持株数に応じて「お買い物割引券」が年2回発券され、お買
い上げ1,000円（税込）毎に1枚使用でき、100円の割引特典が受けられます。
　また、そのお買い物割引券の発券時期や枚数及び発券条件等は以下のようになります。
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配当金の推移（単位：円）
■期末 ■第2四半期

次期の配当金につきましては、中間配当15.00円、期末配当15.00円、併
せて年間配当30.00円とし、5円の増配を予定いたします。


